ZATWIERDZAM:

SPECYFIKACJA WARUNKOW NEGOCJACJI NA
WYBOR
AGENTA EMISJI OBLIGACJI KOMUNALNYCH

Suchy Las, dnia 31 sierpnia 2011 roku



Rozdzial I. ORGANIZATOR NEGOCJACJI
Gmina Suchy Las

Adres:

Urzad Gminy Suchy Las

ul. Szkolna 13, 62-002 Suchy Las

Biuro Obslugi Interesantow: 61 8926 250
Sekretariat Wéjta: 61 8926 251
Kancelaria: 61 8926 266

Faks: 61 8926 266

NIP: 7773145371

REGON: 000 54 93 35

reprezentowana przez Waojta Gminy Suchy Las.

Rozdziat Il. OKRESLENIE PRZEDMIOTU NEGOCJACJI

Przedmiotem negocjacji jest wybor podmiotu majacego pemié funkcje Agenta Emisji
obligacji komunalnych, na potrzeby emisji niepublicznej. Zadania Agenta Emisji okreslone
$3 ponizej.

Opis wybranych zadan Agenta Emisii

1. Rozprowadzenie emisji obligacji - rynek pierwotny
A. Agent Emisji zagwarantuje sprzedaz calej emisji obligacji. Agent Emisji moze:
a)  naby¢ cala emisje na wlasny rachunek,
b)  zorganizowaé rozprowadzenie emisji w inny sposob, przy czym Agent Emis;ji
gwarantuje nabycie wszystkich obligacji.
Emitent zobowigzuje si¢ do skierowania Propozycji Nabycia wylacznie do Agenta Emisji
lub inwestorow wskazanych przez Agenta Emisji.

B. Agent Emisji jest odpowiedzialny za przygotowanie wszystkich dokumentow
niezbgdnych dla przeprowadzenia sprzedazy obligacji na rynku pierwotnym,
w szczegolnosci Propozycji Nabycia. Emitent przygotuje i dostarczy Agentowi Emisji
Memorandum Informacyjne.

C. Agent Emisji jest odpowiedzialny za sprawne przeprowadzenie i rozliczenia finansowe
subskrypcji oraz za przeptyw $rodkow naleznych Emitentowi.

D. Agent Emisji zorganizuje emisje poszczegélnych serii obligacji po zawiadomieniu go
przez Emitenta o potrzebie pozyskania S$rodkow 2z emisji. Termin pomiedzy
zawiadomieniem Agenta Emisji a przekazaniem $rodkéw Emitentowi ma byé
zaproponowany przez Agenta Emisji w ofercie, przy czym termin ten nie moze
przekroczy¢ 7 dni dla emisji pierwszej serii oraz 7 dni dla emisji kolejnych serii. Emitent
Zastrzega sobie prawo dokonywania emisji poszczegdlnych serii w ramach transzy w
dowolnej kolejnosci, przy czym w jednym terminie moze byé wyemitowana wiecej niz
jedna seria.

2. Prowadzenie obslugi rynku wtérnego

A.Emitent dostarczy Agentowi Emisji Memorandum Informacyjne, zawierajace
podstawowe dane o emisji 1 emitencie. Agent Emisji zobowiazuje sie¢ wspotdziataé w
przygotowaniu cz¢sci Memorandum Informacyjnego zawierajacej zasady sprzedazy
obligacji.



B. Agent Emisji bedzie przekazywal potencjalnym inwestorom Memorandum Informacyjne.

C. W wypadku stworzenia rynku wtérnego, Agent Emisji bedzie petnil funkcje podmiotu,
gotowego zapewni¢ plynnos¢ obrotu wyemitowanymi walorami.

D. Agent Emisji zapewni sprawne rozliczenia pomigdzy kupujacymi i1 sprzedajacymi
papiery wartoSciowe oraz zapewni kontrole nad aktualnym stanem rachunkow
powierniczych nabywcéw tych instrumentow.

E. Agent Emisj}i skalkuluje i zapewni przelew platnosci (kupondéw odsetkowych) z rachunku
Emitenta na rachunki uprawnionych do otrzymania srodk6éw posiadaczy obligacji.

F. Agent Emisji udostgpni Obligatariuszom informacje finansowe przekazane przez
Emitenta, w zakresie wymaganym przez ustawe o obligacjach.

3. Okreslenie rentownosci i kuponu dla emisji

A. Agent Emisji okresla w ofercie marze ponad stawke WIBOR 6M.

B. Agent Emisji powinien w ofercie (ewentualnie w umowie zataczanej do oferty) okreslic,
w jaki sposob bedzie wyliczana stawka referencyjna.

C. Oprocentowanie obligacji bedzie zmienne, réwne stawce WIBOR 6M, ustalonej na dwa
dni robocze przed rozpoczeciem okresu odsetkowego, powiekszonej o marze dla
inwestorow.

D. Oprocentowanie ustala si¢ i wyplaca w okresach pétrocznych liczonych od daty emisji.

E. Odsetki za dany okres odsetkowy s3 wyplacane w pierwszym dniu nastgpnego okresu
odsetkowego, a odsetki za ostatni okres odsetkowy sa wyplacane w dacie wykupu.

4. Prowadzenie ustug ewidencyjnych.
Obligacje nie beda mialy formy dokumentu. Agent emisji begdzie zobowiazany
do prowadzenia ewidencji obligacji, zgodnie z art. 5a Ustawy o obligacjach.

5. Prowadzenie uslug platniczych
Na podstawie umowy zawarte] przez Emitenta z Agentem, Agent zapewni obstuge
wszelkich rozliczen finansowych zwigzanych ze zbywaniem, wykupem i wyplata
oprocentowania obligacji przez Emitenta.

6. Przeprowadzenie wykupu obligacji

A. Agent zapewni sprawne przeprowadzenie operacji wykupu przez Emitenta, przelewajgc z
Jjego rachunku na rachunki posiadaczy papieréw dtuznych odpowiednie srodki pieni¢zne.

B. Agent Emisji zapewni takZe posredniczenie w operacjach wczedniejszego wykupu
obligacji, na warunkach rynkowych. Agent okresli terminy realizacji i sposob
przeprowadzenia operacji wezedniejszego wykupu.

C. Po wykupie obligacji, Agent Emisji pozbawi obligacje mocy prawne;j.

7. Inne warunki wykonania umowy

A.Dla osiagni¢cia zalozonego w zamowieniu celu, Emitent oczekiwaé bedzie od Agenta
Emisji przyjecia odpowiedzialnoéci za prowadzenie cato$ei prac.

B. Agent Emisji bgdzie odpowiedzialny za wszystkie elementy projektu, jak réwniez za
realizacj¢ przez podwykonawcow zleconych im prac. Zatrudnienie podwykonawcow nie
przedstawionych w ofercie bedzie wymagalo pisemnej zgody Emitenta.

C. Agent Emisji zobowiazany bedzie do przekazywania Emitentowi, na jego zadanie, lecz
nie cz¢sciej niz raz na pdél roku, informacji dotyczace statystyki obrotu pierwotnego i
wtdrnego Obligacjami. W kazdym momencie Zamawiajacy moze zazadaé spotkania z
upowaznionym przedstawicielem Agenta, w celu przedyskutowania biezagcych i
planowanych prac.

D. PODMIOTY ZAGRANICZNE: W wypadku, gdy Agent Emisji ma siedzib¢ poza
granicami Rzeczypospolitej Polskiej, bedzie on zobowigzany do uwzglednienia przy
wykonywaniu zaméwienia wszelkich obowiazkéw wynikajacych z regulacji krajowych
lub unijnych, dotyczacych obrotu dewizowego z zagranica. W przypadku koniecznosci



uzyskania dla okreflonych czynno$ci zwigzanych z obrotem z zagranica zezwolen lub
innych dokumentéw, obowiazek ich uzyskania bedzie spoczywat na Agencie Emisji, z
zastrzezeniem zobowigzania si¢ Emitenta do niezbgdnego wspoélidzialania. Wszelka
korespondencja z Emitentem bedzie dokonywana w jezyku polskim, chyba ze Emitent
wyrazi zgode na uzywanie innego jezyka.

Rozdziat lll. ISTOTNE WARUNKI UMOWY EMISYJNEJ

. Oferent zalaczy do oferty projekt umowy (uméw) obejmujacej caly zakres zamoéwienia

okreslony w Specyfikac;ji.

. Umowa zostanie sporzadzona w jezyku polskim.
. Prawem wila$ciwym dla umowy bedzie prawo polskie.

Umowa powinna obejmowaé zadania Agenta Emis)i okre$§lone w Rozdziale II.

. Emitent zastrzega sobie prawo do negocjacji szczegéltowych elementow umowy (w tym

wielkosci oprocentowania), z zastrzezeniem zachowania zakresu i warunkéw
okreslonych w niniejszej Specyfikacji.

Rozdziat V. ZASADY PROWADZENIA NEGOCJACJI

6.

. Organizator od chwili udost¢pnienia ninigjszych warunkéw negocjacji, jest nimi

zwigzany, z zastrzezeniem Rozdziatu V pkt 3.

. Oferent staje si¢ zwigzany warunkami negocjacji z chwilg zlozenia oferty.
. Organizator zobowigzuje si¢ do prowadzenia negocjacji w sposob gwarantujgcy réwna i

uczciwa konkurencje oraz z zachowaniem mozliwie szerokiej jawnosci.

. Organizator wszelkie watpliwo$ci zwiazane z warunkami i przebiegiem negocjacji bedzie

rozstrzygal kierujac si¢ w miar¢ mozliwosci zasadami i regulacjami wynikajacymi z
Prawa zamowien publicznych.

. Organizator dopuszcza dla celow kontaktowania si¢ z Oferentami droge pisemna oraz za

posrednictwem faxu i1 poczty elektronicznej. W przypadku, gdy strony kontaktowaé sig
beda za posrednictwem faxu lub poczty elektronicznej, kazda ze stron na Zadanie drugiej
niezwiocznie potwierdzi fakt otrzymania informacji.

Wszystkie koszty przygotowania i dostarczenia oferty ponosi Oferent.

Rozdziat V. UDZIELANIE WYJASNIEN W TRAKCIE NEGOCJACJI.
ZMIANA WARUNKOW NEGOCJACJI

1.

2.

Oferent moze zwrdci¢ si¢ na pismie, faxem lub poprzez pocztg elektroniczng o
wyjasnienie warunkéw negocjacji.

OdpowiedZ na pytanie jednego z Oferentéw dotyczace warunkow negocjacji, zostanie
bez ujawniania zrodta zapytania przekazana rowniez innym Oferentom.

. Organizator moze zmodyfikowa¢ warunki negocjacji przed uptywem terminu skladania

ofert. Organizator niezwlocznie poinformuje o tym wszystkich Oferentow 1 w razie
potrzeby, przedhuzy termin skladania ofert.

. Dane i dokumenty finansowe nie ujete w ,Pakiecie informacyjnym” zalgczonym

do niniejszej Specyfikacji beda udostgpnione Oferentom na ich proébe. Organizator
zastrzega sobie prawo do udostgpnienia niektérych dokumentow tylko w swojej
siedzibie.

. Uprawnionym do bezposredniego kontaktowania si¢ z Oferentami jest:

¢ Doradca Emitenta - INWEST CONSULTING S.A. z siedziba w Poznaniu, ul.
Krasinskiego 16, 60-830 Poznan, tel/fax. 061 851 86 77,w imieniu ktdrej projekt
realizuja:



- Krzysztof Grybionko — dyrektor Dzialu Analiz spotki Inwest Consulting S.A.:
koordynacja negocjacji, wyjadnienia warunké4w negocjacji 1 niniejszej
Specyfikacji
(kontakt: tel/fax061 851 86 77, e-mail: krzysztof.grybionko@ic.poznan.pl ),

* ze strony Gminy

- Monika Wojtaszewska — Skarbnik Gminy Suchy Las, (kontakt: tel. 0-61 8926

272, e-mail: skarbnik@suchylas.pl ),

Rozdziat VI. WARUNKI, JAKIE MUSZA SPEENIAC OFERENCI

W negocjacjach moga wziac udziat Oferenci, ktérzy:

1. S3 uprawnieni do wystgpowania w obrocie prawnym, zgodnie z wymaganiami prawa.

2. Posiadajg uprawnienia niezbgdne do wykonania okreslonych prac lub czynnosci, jezeli
ustawy nakladaja obowigzek posiadania takich uprawnien.

3. Dysponuja niezbedng wiedzg i do§wiadczeniem, a takze potencjalem ekonomicznym i
technicznym oraz pracownikami zdolnymi do wykonania danego zaméwienia.

4. S3 bankiem lub domem maklerskim.

Znajduja si¢ w sytuacji finansowej zapewniajacej wykonanie zamowienia.

6. Nie znajduja si¢ w trakcie postgpowania upadiosciowego, w stanie upadiosci
lub likwidacji.

bt

Rozdziat VII. OPIS SPOSOBU PRZYGOTOWANIA OFERTY

1. Zasady ogélne

A. Oferenci przedstawiaja oferty zgodnie z wymaganiami ninigjszej Specyfikacji.
Nie dopuszcza si¢ ofert czgsciowych. Oferta winna obejmowaé calos¢ przedmiotu
zamodwienia. Kazdy Oferent moze przedstawi¢ tylko jedng ofertg.

B. Oferta powinna by¢ sporzadzona w j¢zyku polskim, winna by¢ napisana na maszynie do
pisania, komputerze lub niecieralnym atramentem oraz winna by¢ podpisana przez
osobe uprawniona do reprezentacji Oferenta badZz upowaznionego przedstawiciela
Oferenta. Kazda strona oferty powinna by¢ parafowana przez osobg uprawniong do
reprezentacji Oferenta badZ upowaznionego przedstawiciela Oferenta.

C. Wszystkie zalaczniki do oferty stanowiace o$wiadczenia Oferenta winny by¢ podpisane
przez osobe uprawniong do reprezentacji Oferenta badz przez upowaznionego
przedstawiciela Oferenta.

D. Wszelkie miejsca, w ktorych Oferent nanidst zmiany winny by¢ parafowane przez osobg
uprawniong do reprezentacji Oferenta badz przez upowaznionego przedstawiciela
Oferenta.

E. Oferent winien umiesci¢ oferte w kopercie, ktéra bedzie zaadresowana na Organizatora,
na adres podany w Rozdziale I, oraz bedzie posiada¢ oznaczenia:

»Oferta na wybér Agenta Emisji obligacji”

oraz:

»Nie otwieraé przed 15 wrzesnia 2011 r. godz. 12:15”

LUB




F. Oferent moze wprowadzi¢ zmiany lub wycofaé zlozona ofert¢ pod warunkiem,
ze Zamawiajacy otrzyma powiadomienie o wprowadzeniu zmian lub wycofanin przed
terminem skladania ofert.

G. Powiadomienie o wprowadzeniu zmian lub wycofaniu zostanie przygotowane,
opiecz¢towane i oznaczone zgodnie z postanowieniami lit. E, a koperta bedzie
dodatkowo oznaczona okreSleniami ,,ZMIANA” lub ,,WYCOFANIE”, lub jesli oferta
zostala przestana w formie elektronicznej zostanie ona usunigta z konta e-mail i zostanie
wystane potwierdzenie trwalego usuniecia oferty.

H. Oferent nie moze wycofa¢ oferty i wprowadzié zmiany w ofercie po uptywie terminu
skladania ofert.

I. W przypadku, gdy Oferent zastrzega, ktére informacje z tresci oferty nie moga by¢
udost¢pniane innym uczestnikom postgpowania, w mysl ustawy z dnia 16 kwietnia 1993
r. o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji (tj. Dz. U. z 2003 r. Nr 153, poz. 1503 ze
zmianami}, dokumenty zawierajace informacje zastrzezone w wersji papierowe) powinny
zostaé:

- spigte i wlozone do oddzielnej 1 nieprzezroczystej okladki,

- specjalnie opisane na okladce,

- wewnatrz okladki winien znajdowa¢ sie spis zawartosci podpisany przez Oferenta.
Nie jest dopuszczalne zastrzezenie poufnosci tresci catej oferty, w szczegdlnosci tresci
oferty cenowej.

2. Elementy oferty

Pelna oferta sklada¢ si¢ powinna z nast¢pujacych elementéw, utozonych w podanej nizej
kolejnosci:
a) oferty cenowej — osobny formularz (Zalacznik nr 1 do niniejszej
Specyfikacji),
b) oferty technicznej,
¢} zalacznikéw i oSwiadczenia.

SZCZEGOLNA UWAGE PROSZE ZWROCIC NA WLASCIWE
PRZYGOTOWANIE I WYPEENIENIE FORMULARZA OFERTY CENOWEJ!!!

3. Oferta cenowa — formularz oferty cenowej

A. Oferta cenowa skladac¢ sie bedzie:

a) z prowizji od ceny sprzedaly obligacji (obejmujacej wszelkie koszty
zwijzane z emisja ~ za wyjatkiem odsetek), okre$lonej procentowo od ceny
sprzedazy obligacji, bez przedzialoéw i wariantéw oraz bez podawania statego
wynagrodzenia za prowadzenie obshugi rozliczen,

B. Wynagrodzenie za prace objete zamowieniem bedzie placone w PLN.

C. Wynagrodzenie jest stale i nie podlega zmianie.

D. Oferta cenowa powinna by¢ ztozona na osobnym formularzu, stanowigcym Zatacznik nr
I do niniejszej Specyfikacji. Formularz powinien stanowi¢ pierwsza stroneg oferty (nie
liczac ewentualnej strony tytulowe;j i spisu tresci).

E. Na formularzu oferty cenowej (zal. nr 1 do niniejszej Specyfikacji) nalezy podaé:

a) prowizjg, zgodnie z lit. A. powyzej,

b) termin i sposéb platnosci prowizji,




¢) liczbg dni w roku uwzgledniang przy obliczeniu oprocentowania,
d) marze ponad stawke WIBOR 6M.

4. Oferta techniczna

Oferta techniczna powinna zawieraé:

A. Krotki opis wskazujgcy na znajomos$é zagadnien objetych przedmiotem zamdwienia.

B. Krotka prezentacj¢ Oferenta, opis jego doswiadezen w zakresie prac i realizowanych
projektéw, w tym majacy zwiazek z przedmiotem zaméwienia, dane oraz numery
telefonéw i faxéw osoby/osob uprawnionych do prowadzenia rezméw w sprawie
umowy w razie wyboru Oferenta.

C. Kluczowe aspekty projektu, proponowany sposéb jego realizacji, plan pracy.

D. Szczegbélowy proponowany harmonogram pracy.

E. Przedstawienie podwykonawcéw (lub czlonkéow  konsorcjum), ktdrzy bedg
wspOlpracowali przy realizacji projektu i zakresu prac wykonywanych przez nich — jezeli
wystepuja. Jezeli oferte sklada konsorcjum, Organizator ma prawo zazadal umowy
konsorcjum.

F. W ofercie technicznej nalezy okre§li¢ sposéb naliczania odsetek, w szczegdlnoscei
przyjmowana liczb¢ dni w roku do obliczania oprocentowania.

Jesli oferta techniczna przestana zostanie w wersji elektronicznej, nie wymaga si¢
podpiséw i pieczatek na jej stronach. Przyjmuje sie ja jako cze§¢ podpisanej i
potwierdzonej oferty cenowej.

5. Zalaczniki (dokumenty)

Do oferty zataczone powinny byé nastepujace dokumenty:

1. Oswiadczenie Oferenta o spelnianiu warunkow udzialu w negocjacjach, wedlug wzorn
stanowigcego zatacznik nr 2 do niniejszej Specyfikacji.

2. Aktualny wypis z wlasciwego rejestru sadowego, wystawiony nie wczesnie] niz
9 miesigcy przed uptywem terminu skladania ofert. Obowigzek ten nie dotyczy
podmiotéw, ktére z mocy prawa nie podlegaja wpisowi do rejestréw sadowych.

3. Niezbgdne pelnomocnictwa do reprezentowania Oferenta. Wymoég przedstawienia
pelnomocnictw dotyczy sytuacji, w ktorych:

a) oferta jest podpisywana przez osobg¢ (osoby) inng, niz ujawniona we wiasciwym
rejestrze sagdowym jako uprawniona do reprezentacji Oferenta,

b) oferta jest sktadana przez konsorcjum, w ktérym konsorcjanci wskazujg podmiot
upelomocniony do zlozenia o§wiadczenia woli odnosnie zobowigzan zawartych
w ofercie. Konieczne jest wtedy udzielenie pelnomocnictwa do reprezentowania
Oferenta przez inny podmiot. Zachowanie tego wymogu nie jest konieczne, gdy
oferte podpisuja — we wiasciwy sposab - wszyscy konsorcjanci.

4. Parafowane projekty umowy/uméw, o ktéorych mowa w Rozdziale III niniejszej
Specyfikacji.

Dokumenty, o ktérych mowa powyzej, moga byé przedstawione w formie
oryginaléw albo kserokopii lub zeskanowanych dokumentéw elektronicznych
poswiadczonych za zgodno§¢ z oryginalem przez osobe uprawniona do reprezentowania

Oferenta lub osobe upowazniong przez Oferenta, ewentualnie przez radcg prawnego lub

adwokata.

OFERENCI ZAGRANICZNI:

Jezeli Oferent ma siedzibe poza granicami Rzeczypospolitej Polskiej powinien do oferty

dolaczyc¢:

5. Oswiadczenie Oferenta, niezb¢dne pelnomocnictwa, projekt umowy/uméw o ktdrych
mowa w pkt. 1, 3 i 4 powyzej (wszystko w jezyku polskim).



6. Dokument lub dokumenty potwierdzajace, ze oferent jest uprawniony do wystgpowania
w obrocie prawnym, zgodnie z prawem kraju, w ktérym ma siedzibg (np. odpisy z
wlasciwych rejestrow spotek).

7. Jezeli sposéb reprezentacji Oferenta nie wynika z dokumentdw, o ktéorych mowa w pkt.
6 powyzej - dokumenty, z ktoérych bedzie wynikaé, kto jest uprawniony do reprezentacji
Oferenta, w tym do udzielania pelnomocnictw (jezeli wyst¢puja).

8. Dokument lub dokumenty potwierdzajace, ze Oferent ma uprawnienia do wykonywania
czynnoéci bankowych lub maklerskich.

9. Dokumenty, o ktérych mowa powyze) w punktach 6-8, sktada sie:

a)w formie oryginaléw lub kopii, poswiadczonych przez Oferenta za zgodno$c
z oryginalem przez osob¢ uprawniong do reprezentowania Oferenta lub osobg
upowazniong przez Oferenta (ewentualnie przez notariusza kraju w ktérym Oferent ma
siedzibg, albo polski konsulat),

b) dokumenty te powinny byé potwierdzone przez polska placéwke konsularna, ze sg
zgodne z prawem miejsca ich wystawienia,

c¢)do dokumentow tych powinno by¢ dolgczone ich tlumaczenie na jezyk polski.
Tlumaczenie to nie musi by¢ dokonane przez tlumacza przysieglego. Jednakze
Organizator negocjacji, w przypadku uzasadnionych i powaznych watpliwosci co do
poprawnos$ci thumaczenia, moze zazada¢ dostarczenia tlumaczenia sporzadzonego przez
tlumacza przysiggtego, pod rygorem odrzucenia oferty.

10. Jezeli w kraju, w ktorym Oferent ma siedzibe, nie wydaje sie ktoregoé z dokumentow, o
ktérych mowa w pkt. 6-8 powyzej, mozna je zastapi¢ dokumentem zawierajagcym
odpowiednie oswiadczenie Oferenta ztoZone przed notariuszem kraju, w ktérym Oferent
ma swoja siedzibe.



Rozdziat VIIl. SKLADANIE OFERT

1. Ofert¢ nalezy zlozy¢ w kancelarii Urzedu Gminy Suchy Las Iub przesta¢ na adres
krzysztof. grybionko@ic.poznan.pl w formie zabezpieczonego hastem archiwum RAR
lub ZIP, nie péZniej niz do dnia 15 wrzeSnia 2011 r. godz. 12:00.

2. Organizator moze przedhizy¢ termin skladania ofert w dowolnym momencie przed jego
uptywem. O przedfuzeniu terminu sktadania ofert zostang niezwiocznie powiadomieni
wszyscy Oferenci.

3. Oferent moze zwrédci¢ sig do Organizatora o przedhuzenie terminu skladania ofert,
jakkolwiek Organizator nie ma obowigzku zadoséuczynié takiej prosbie.

4. Wszystkie oferty otrzymane po terminie podanym powyzej zostang zwrocone Oferentom
nie otwarte,

Rozdziat IX. OTWARCIE OFERT

1. Zamawiajacy otworzy koperty z ofertami i zmianami oraz pliki elektroniczne zawierajace
ofertg {po uprzednim otrzymaniu od Oferentéw haset dostepu) w Urzedzie Gminy Suchy
Las, dnia 15 wrze$nia 2011 r. godz. 12:15.

2. Otwarcie ofert jest jawne.

. W przypadku, gdy Oferent nie byl obecny przy otwieraniu ofert, na jego wniosek
Organizator przesle mu informacje zawierajacag nazwy i adresy Oferentow, ktorych oferty
zostaly otwarte oraz wysoko$¢ prowizjt oraz kupondéw odsetkowych, zaproponowanych
przez tych Oferentéw.

4. Koperty oznaczone jako ,,WYCOFANIE” zostana otwarte i odczytane w pierwszej

kolejnosci.

[F8]

Rozdziat X. OCENA OFERT

1. Zagadnienia wstepne. Warunki formalne

A. Organizator negocjacji w toku dokonywania oceny zlozonych ofert moze zadaé
udzielania przez Oferentow wyjasnien dotyczacych tresci oferty.

B. W przypadku gdy przedstawiony przez Oferenta dokument jest nieczytelny lub budzi
watpliwosct co do jej prawdziwosci, a nie mozna sprawdzié jego prawdziwosci w inny
spos6b, Organizator moze zada¢ przedstawienia oryginatu lub notarialnie potwierdzonej
kopii dokumentu.

C. Jezeli oferta jest niekompletna (nie zawiera wszystkich wymaganych w niniejszej
Specyfikacji elementoéw) Organizator moze wezwac Oferenta do uzupetnienia brakow w
wyznaczonym terminie, pod rygorem odrzucenia oferty.

D. Odrzucona zostanie oferta ztozona przez podmiot nie spetniajacy warunkow okre§lonych
w Rozdziale VI.

E. W wypadku zlozenia tylko jednej waznej oferty, negocjacje nie podlegaja uniewaznieniu.



2. Kryteria oceny ofert

Kazda oferta, ktora nie zostanie odrzucona, zostanie oceniona pod wzgledem
merytorycznym na podstawie poréwnania IRR. Maksymalng oceng, ktéra moze otrzymad
Oferent, jest 100 punktow:

Poréwnanie IRR 0-100 pkt.
Ocena za poréwnanie IRR zostanie okreSlona w oparciu o przeliczenie wg ponizszego
WZOoru:

IRRn - 11{Rmin
Pm 0-100) = 100 - e
0,0001

gdzie:

Pmyo .- 100y - punktacja za niniejsze kryterium w skali 0 - 100 punktéw,

IRR, - IRR kolejnej oferty uwzgledniajace: prowizj¢ dla Agenta emisji, kupony
odsetkowe, cene emisyjng (w procentach wartosci emisji),

IRR min - najnizsze IRR z zakwalifikowanych ofert uwzgledniajace: prowizje dla
Agenta emisji, kupony odsetkowe, cen¢ emisyjng (w procentach wartosci
emisji).

Uwaga:

e JRR we wzorze wyrazone zostanie w ulamkach dziesietnych (15% = 0,15)
z zaokragleniem do 5 miejsc po przecinku,

e do obliczen zostanie wykorzystana stawka WIBOR 6M na lata emisji obligacji w
wysoko$ci wynikajacej z opublikowanej w dzienniku ,,Rzeczpospolita” tabeli z dnia
otwarcia ofert. Przyjeta zostanie jednakowa stawka na wszystkie lata emisji.

Podczas analizy poréwnawczej IRR ofert uwzglgdnione zostana:
- wplywy z emisji obligacji

- wykup poszczegbdinych serii

- splata odsetek

- prowizja Agenta Emisji

- iloé¢ dni w roku uwzgledniona do obliczenia oprocentowania

W skali 0 - 100 oferta dajaca najnizsze IRR zawsze uzyskuje 100 punktéw. Kolejne oferty
zaokragla si¢ do dwoéch miejsc po przecinku. Ofertom, dla ktérych punktacja wg
powyzszego wWzoru wyniesie ponizej ¢ punktoéw, przyporzadkowane zostanie O punktéw.

Rozdziat Xl. ROZSTRZYGNIECIE NEGOCJACJI

A. Po otwarciu ofert, wybrane zostana dwie oferty, ktére uzyskaly najwiecej punktow.
Zamawiajacy moze zwrécié si¢ do wybranych Oferentéw o zloZenie ofert
uzupelniajacych. Oferty uzupelniajace skiada¢ bedzie mozna na pi$mie, za pomoca faxu,
lub poczty elektronicznej. Oferent skladajacy ofert¢ za pomoca faxu lub poczty
elektronicznej zobowiazany jest do bezzwlocznego przeslania jej rowniez w formie
pisemne) pod rygorem niewaznosci. ZloZenie ofert wtérnych moze odbyé sie
jednokrotnie z zalozeniem, ze Oferent, ktéry zloZy oferte najtansza w pierwszym




postepowaniu, ma prawe zlozy¢ oferte wtérna jako ostatni z dwéch wybranych
oferentéw w pierwszym postepowaniu.

B. Zwycigzca negocjacii zostaje Oferent, ktérego ostateczna oferta uzyska najwicksza liczbe
punktéw.

C. Zamawiajacy zastrzega sobie prawo zamknigcia negocjacji bez wybierania zadnej oferty.
W przypadku takiego rozstrzygnigcia, zostang o nim zawiadomieni wszyscy Oferenci.

D. Oferent pozostaje zwigzany oferta 14 dni. Bieg terminu rozpoczyna si¢ wraz z uptywem
terminu skladania ofert. Oferta przestaje wigzaé¢ rOwniez w momencie podpisania umowy
z innym Oferentem.

E. Wybrany Oferent zostanie niezwlocznie powiadomiony pisemnie 0 wyborze jego oferty.

F. O dokonanym rozstrzygnigciu zostang niezwlocznie zawiadomieni pozostali Oferenci, ze
wskazaniem podmiotu, ktérego ofert¢ wybrano i warunkéw cenowych jego oferty.

G. Organizator sporzadza z postgpowania protokél, jawny dla Oferentéw, ktorzy zlozyli
ofertg w terminie wyznaczonym na sktadanie ofert.

Rozdziat Xll. ZAWARCIE UMOWY

1. Przestanie zawiadomienia o wyborze oferty nie jest jednoznaczne z zawarciem umowy
emisyjne;j.

2. Zawarcie umowy emisyjnej nastapi w terminie uzgodnionym z wybranym Oferentem, nie
pézniej niz 30 wrzesnia 2011 roku.

3. Jezeli Oferent, ktory zostal zwycigzcg negocjacji, bedzie uchylaé si¢ od zawarcia umowy,
Organizator moze zawrze¢ umow¢ z Oferentem drugim w kolejnosci, o ile nie uptynat
jeszcze termin zwigzania oferta.

4. Wybrany Oferent powinien przediozy¢ aktualny na dzieh podpisania umowy wypis 2z
rejestru sadowego lub innego wlaSciwego rejestru oraz pelnomocnictwa lub dowody
umocowania 0sob podpisujacych umowe. W przypadku, gdy wybrany Oferent bedzie
miai siedzib¢ poza granicami RP dokumenty te winny by¢ przethumaczone przez
tlumacza przysi¢glego i poswiadczone przez whasciwy Konsulat RP.

Rozdziat Xill. ZAt ACZNIKI

1. Formularz oferty cenowe;j.
2. Odwiadczenie Oferenta,
3. Pakiet Informacyjny (stanowi odrebny dokument).




Zalacznik nr 1:
FORMULARZ OFERTY CENOWEJ

Nazwa: .....oooociiiiiiiiiin,
Adres: ...
/ pieczec Oferenta /
A.
Za ushugi opisane w ofercie Agent Emisji pobierze prowizje w wySoK0OSCi veeerusennss PLN, co
Stanowl ..., % warto$ci emisji.
Laczne wynagrodzenie Agenta emisji wyniesie ......... PLN, co stanowi ...... %

wartosci emisji.

B.

C.

Liczba dni w roku uwzglgdniona przy obliczeniu oprocentowania: ............

D.
Marza ponad stawkg WIBOR 6M:

a) obligacje serii All:......... %,
b) obligacje serit B11: ......... %,
c) obligacjeserii Cl1:......... %,
d) obligacje serii D11: ......... %,
e) obligacje serii A12: ......... %,
f) obligacje seni B12: ......... %,
g) obligacje serii C12: ......... %o,
h) obligacje serii D12: ......... %,
1) obligacjeserii E12: ......... %.
Data: Podpisano:

(osoby uprawnione do reprezentacji Qferenta lub osoby upowainione
przez Qferenta zgodnie z zalgczonymi pelnomocnictwami)




